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El proyecto “600” 
• Cooperación entre los mejores socios de cada país, 

 conectados con los mejores centros de investigación  
  y con empresas con sólida presencia en el mercado. 

• TRL 4-6: en proceso de llegada a mercado: 

- Pasado: unos buenos “cimientos” de investigación, que han permitido proteger 
la tecnología en la que se basa el proyecto. 

- Presente: existe algún desarrollo de pre-aplicaciones de la tecnología, y los 
socios cuentan con una buena capacidad financiera. 

- Futuro: excelente plan de marketing para introducir los entregables en el 
mercado. 

- Proyectos “redondos”, equilibrados, sin flancos débiles. 
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• Highly qualified, competent and complementary partnership with good synergy.  

• Highly innovative approach that will deliver a new product with clear 
advantages above the state-of-the-art.  

• Large and global profitable market that has been well assessed. Clear 
commercialization plan and IPR management strategy. 

Características de un proyecto 
excelente     >470 puntos 
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• Qualified consortium with complementary expertise and excellent synergy.  

• High level of innovation advancing beyond commercial state-of-the-art. High 
technical challenges but the technical approach seems sound.  

• Market size and expected market share are not sufficiently quantified. 
Commercialization plan outlined but appears not very realistic. 

Características de un proyecto 
en el límite del corte  >402-420 



Documento informativo sin valor legal. Se autoriza la reproducción total o parcial, citando la fuente.  

For information purposes only, not legally binding. Reproduction of the text it is authorised provided that the source is acknowledged. 

Planificación de la propuesta 

Disponibilidad 
• Tiempo suficiente para la preparación (búsqueda de socio, propuesta de proyecto, acuerdo de 

consorcio…):   cooperación WIN-WIN 

• Demostrar valores añadidos y complementarios  de asociación transnacional durante y al 

finalizar el proyecto:   SINERGIA 

 

Mostrar la capacidad de cada socio para cumplir con sus compromisos 
• Demostrar la gestión, habilidades científicas y técnicas de cada parte, así como sus recursos 

financieros disponibles.  

 

En época de austeridad, el dinero de los contribuyentes es un recurso 

escaso… 
• Demostrar que se tiene una buena salud financiera y que ha considerado sus opciones. 

• Un alto nivel de riesgo puede conllevar a la denegación de la ayuda.  
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Sobre la forma de redactar…  

• Piensa como un evaluador: 
https://www.eurostars-eureka.eu/sites/default/files/Guidelines_for_Evaluating_Application.pdf%204_0.pdf 

• Límites de espacio:  

• ¡no truncar los textos al pegar desde Word! 

• Escribir hasta completar / desarrollar y sintetizar 

• Modelo de preguntas: 

• Respuestas concretas, estilo directo 

• No remitir a otras preguntas o al anexo para dar la respuesta 

• Y cuando esté terminado  
 ¡que alguien que no haya participado en su escritura lo revise! 

 

https://www.eurostars-eureka.eu/sites/default/files/Guidelines_for_Evaluating_Application.pdf 4_0.pdf
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• Revisión de propuestas maduras 

 Envío a CDTI hasta el 6 de septiembre 

 Respuesta antes del 10 de septiembre 
 

eureka-eurostars@cdti.es  

 

mailto:eureka-eurostars@cdti.es
mailto:eureka-eurostars@cdti.es
mailto:eureka-eurostars@cdti.es
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Cuestiones formales  
• Mail / persona de contacto:  

• ¡asegurarse de que está operativo! 

 

• Presupuesto:  
• No hay límite inferior ni superior, PERO… 

• …HA DE SER COHERENTE con la capacidad financiera de la empresa y con 
las actividades que se van a desarrollar 

 
• Calendario: INICIO RECOMENDADO Mayo-Junio 2020 

• Efecto incentivador: en España no puede empezar antes de presentar la 
solicitud Interempresas Internacional (mes 5-6 desde cierre de CoD) 

 CoD12: inicio entre 1 de marzo y 30 de noviembrede 2020 

 

• Aprobación de la ayuda y primeros pagos (mes 8-9) 
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¡Todas las partes son igual de importantes! 
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Sobre el Anexo Técnico Opcional 

• Se permite 1 PDF – 10 Mb – 10 páginas 

• Contenido recomendado: 
• Información visual del proyecto, sus objetivos y entregables 

• Diagrama de bloques con los paquetes de trabajo 

• Gantt: quien hace qué y cuando 

• Mini bussiness plan sobre el producto o servicio 

• ¡Bien formateado!  Paginado, indexado, con portada, identificación 
del proyecto en el encabezado… 
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Sobre los Anexos Financieros 

NO  es necesario aportar las cuentas registradas de años anteriores 
en la presentación de la solicitud 

PERO 
Las empresas de nueva creación aportar un Bussiness plan y aportaciones dinerarias 
para poder valorar su viabilidad financiera 

 

Si CDTI necesitase alguna información financiera se 
solicitaría mas adelante.  
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Ethics 

Humans, Embryos, 

Cells, Tissue 

Personal Data 

Health & safety 

Non-EU countries  

Animals 

Environment  

Dual use/Misuse 
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Importancia del Ethic Assesment 

• Parte de H2020  debe seguir las reglas generales 

• Pero…  ¿en 2018 es posible realizar un proyecto de I+D competitivo 
en Europa, y no tener en cuenta sus implicaciones éticas? 

 

• El Ethic Assesment NO condiciona la puntuación final del proyecto, pero 
puede impedir su financiación (hasta ahora no ha ocurrido nunca) 

• Es un advice que se traduce en recomendaciones que van al contrato. 

• Se realiza a nivel de proyecto, no de participante: el cumplimiento de las 
recomendaciones compete a todo el consorcio. 
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mi proyecto ¿tiene implicaciones éticas? 

Guidance de la COM:  bit.ly/Ethics-H2020  

 

http://bit.ly/Ethics-H2020
http://bit.ly/Ethics-H2020
http://bit.ly/Ethics-H2020


Documento informativo sin valor legal. Se autoriza la reproducción total o parcial, citando la fuente.  

For information purposes only, not legally binding. Reproduction of the text it is authorised provided that the source is acknowledged. 

Resubmissions 
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Sé tecnológicamente ambicioso  

sin dejar de ser realista 
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Factores para el éxito -1 
Céntrate en tu mercado 

• Planes de producto, planes de explotación, estrategia de comercialización (plan de marketing) 

• Análisis y comparación con las técnicas vanguardistas /de última generación 

• Barreras de acceso al mercado 

• Ventajas competitivas 

• Cuota de mercado realista. ¿Conseguirá ROI? 

• Cómo protegerlo: Derechos de Propiedad Industrial 

 

Rellena el formulario con cuidado y asegúrate de que está todo 

• Promover los elementos clave de los evaluadores están buscando  

• Revisión por un tercero: la forma menos costosa de mejorarlo 

 

Sin sorpresas: conoce a fondo las guidelines y haz tus tareas a tiempo 
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Factores para el éxito -2 
• Señalar el carácter innovador de la propuesta presentada 

• Presentar nuevas aplicaciones industriales y su impacto en el sector de la 

industria y los mercados relevantes 

• Describir la tecnología es la parte fácil, pero hay más… 

• ¿Quienes sois? Describe los beneficios de la colaboración/asociación, el valor 

añadido que cada entidad/organización aporta 

• Metodología del proyecto (objetivos, significado, resultados) 

• Desglose de costes realista y correcto/adecuado/justo 

• Análisis del riesgo: ¿Cómo se pueden mitigar/suavizar/aminorar?  
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Factores para el éxito -3 

• Establecer objetivos claros, cuantificables y verificables 

• Definir los indicadores de éxito para un rendimiento tecnológico, así como los 

objetivos comerciales y financieros para lograrlo. 

• Demostrar con claridad la razón por la que los proyectos deben ser financiados 

• Destacar el riesgo y el carácter estratégico del proyecto en términos de 

impacto comercial y financiero esperados en una escala europea.  

• Definir un enfoque metodológico acorde con el consorcio, el presupuesto y el 

calendario establecido para la realización del proyecto y el marketing de sus 

resultados 


